Vem ar du?

Du ar foérsaljningschef med ansvar for en
professionell saljorganisation.

Varde for ditt foretag och dig

» Benchmarking i en fortroendefull atmosfar
» Engagerat natverk med stora utmaningar
> Input till en aktuell strategisk saljplan

> Okad tillit till din egen saljledarférmaga

> Starkt sjalvfortroende i ditt saljledarskap

» Effektiv traning i saljledarhantverket

» Tidsaktuella saljmotiveringsmetoder

> Extra "saljorganisation” och varma leads

Program

Programmet designas till fullo utifran dina och
ditt féretags utmaningar och prioriteringar.

Exempel

Strategisk marknads- och saljplanering

Hur du tar ett helhetsgrepp om din
saljorganisation

Saljprocessen

Hur du prioriterar och styr foretagets
saljaktiviteter

Saljorganisation
Hur du optimerar dina saljares
personlighetsprofiler

Motivation och beléning

Hur du tillvaratar varje saljares
drivkrafter och skapar ditt team

boosterfriends.com/boostertrain

BOOSLerTrain

Skraddarsydd saljtraning

Friends

Exklusivt saljledarskapsprogram for dig som vill
framtidssakra ditt foretags och din egen konkurrenskraft!

Saljledarskap

Hur du kommunicerar med
och motiverar dina saljare

Omfattning

Programmet pagar under ca 5 manader
och omfattar.

> Analys av féretagets och dina personliga
férutsattningar (individuellt samtal)

> Skraddarsytt program
- 8 méten/workshops a 3 timmar

> Gemensam lunch efter varje méte

> Individuell coaching (2 x 60 minuter)

Program- och samtalsledare

Bengt Kalin, Ingrid Alestig,
Anneli Egestam samt gastférelasare

Tidtabell

Tisdagar 09.00-12.00
8/9,22/9,6/10, 27/10,
24/11,8/12,12/1 samt 26/1

Plats
World Trade Center, Géteborg och online

Investering

SEK 36 600 ex moms/deltagare

Intresseanmalan och information
Bengt Kalin, 0708-90 05 02
bengt.kalin@boosterfriends.com





